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Finnpartnership-liikekumppanuusohjelma – 

tausta ja tavoite 

• Ulkoasiainministeriön rahoittama ja Finnfundin 

hallinnoima ohjelma 

• Tavoitteena lisätä suomalaisten ja 

kehitysmaayritysten välisiä pitkäaikaisia kaupallisia 

liikekumppanuuksia 

• Kaupallisiin kehitysmaahankkeisiin: 

– Liikekumppanuustukea (de minimis) 

– Matchmaking-palvelu  

– Ohjausta ja tietoa 

• Yhteistyössä suomalaisen liike-elämän ja muiden 

kansainvälistymispalveluja tarjoavien tahojen kanssa 



Finnpartnership-liikekumppanuusohjelma – 

tausta ja tavoite 

• Yhteistyössä suomalaisen liike-elämän ja muiden 

kansainvälistymispalveluja tarjoavien tahojen kanssa. 

 

 

Konsultit 

Suurlähetystöt / 

edustustot 

Ulkomaalaiset 

sisarorganisaatiot 

Alueelliset 

kehitysorganisaatiot 



Tukea kaupallisiin kehitysmaahankkeisiin - 

toiminta-alue  

www.finnpartnership.fi/kehitysmaat 

Alemman tulotason 

kehitysmaat 

Ylemmän tulotason 

kehitysmaat 



Liiketoiminta-alueen kehittäminen 

Henkilökunnan koulutus 

Suunnitelmat ja selvitykset 

Liikekumppanin / partnerin identifiointi 

Informaation kerääminen kohdemaasta, 
toimijoista, markkinoista 

Liike-

kumppanuus-

tuki 

Huom! Ei 

rahoitusta  

varsinaiseen 

toimintaan 
(sopimukset, laitteet, 

HR, toimitilat, …)  

Matchmaking 

Liiketoiminnan  valmisteluvaihe 

Liiketoimintavaihe 

Finnpartnershipin palvelut 

kansainvälistymisprosessin aikana 



Liikekumppanuustuki lyhyesti 

• Rahallista tukea suomalaisyritysten kaupallisiin 

hankkeisiin kehitysmaissa 

• Voidaan käyttää hankkeen alkuvaiheen suunnitteluun 

ja selvityksiin sekä liiketoiminnan käynnistyttyä 

koulutukseen ja liiketoiminta-alueen kehittämiseen 

• Enintään 200 000 €/yritys, 30/50/70 % 

hyväksyttävistä kustannuksista riippuen 

hakijayrityksen koosta ja kohdemaan tulotasosta 

• Tuki edistää toteuttamiskelpoisten ja 

liiketaloudellisesti kannattavien, pitkäaikaisten 

kumppanuuksien syntyä yritysten välille  

• Tuella ei voi kattaa suomalaista vientiä 

kehitysmaihin! 



LKT:n myönnöt maanosittain 2006 - 2010 



Liikekumppanuustukihakemusten määrä, 

suosituimmat sektorit 2006 - 2010 

• Tukea myönnetty eniten: 

– IT-ala (15 %)  

– konepajateollisuus (13 %) 

– energiateollisuus (10 %) 

– maatalous ja elintarviketeollisuus (8 %) 

– ympäristöteknologia (8 %) 

– rakennusteollisuus (7 %) 

– palvelut (6 %). 

 



Liikekumppanuuksien identifiointi – 

Matchmaking 

• Alkaa yrityksen aloitteesta 

löytää uusi liikekontakti 

liiketoimintaan, esim. yhteisyritys, 

tuonti / vienti, teknologian ja osaamisen 

siirto, jne.. 

• Yritykset rekisteröityvät  

palveluun täyttämällä 

rekisteröintikaavakkeen 

• Kaavakkeen voi ladata 

Finnpartnershipin nettisivuilta 

 

www.finnpartnership.fi/matchmaking  

 

 



Liikekumppanuuksien identifiointi – 

Matchmaking 

• Yritysten profiilit ja tietoa 

kumppanuushausta  

julkaistaan nettisivuilla 

• Aloitteet välitetään suoraan 

myös niistä kiinnostuneille 

tahoille 

• Hakukone mahdollistaa 

relevanttien ilmoitusten 

selailun vaivattomasti 

 
www.finnpartnership.fi/ partnersearch 

 

 



Liikekumppanuuksien identifiointi – 

Matchmaking  

• Finnpartnership järjestää lisäksi 

kehitysmaaliiketoimintaa käsitteleviä tilaisuuksia ja 

matkoja yhdessä partnereiden kanssa 

– maa-/sektorikohtaiset  

 tilaisuudet  

– matchmaking-tilaisuudet 

– yritystapaamiset 

– suomalaisyritysten  

 tutustumismatkat  

 pääkohdemaihin 

– kohdemaiden yritysten tutustumismatkat 

Suomeen 

 



Vastaanotetut Matchmaking-hakemukset  

2006 - 2010 



Aktiiviset Matchmaking-profiilit / maa  

2006 - 2010 



Aktiiviset Matchmaking-hakemukset / 

sektori 2006 - 2010 



Aktiivisen Matchmaking-palvelun kohteena 

olleet yritykset ja saadut tulokset  

2006 - 2010 

Tulos 2006 – 

2008 

2009 2010 

Kommunikointia yritysten välillä 8 25 19 

Yritysvierailu tai tapaaminen suunnitteilla  0 3 0 

Yritysvierailu tai tapaaminen toteutettu 0 0 7 

Sopimus konkreettisesta yhteistyöstä 3 1 2 

Konkreettinen yhteistyö aloitettu tai 

toimeenpantu 

1 1 7 

Liikekumppanuustukihakemus 

vastaanotettu 

0 0 0 

Ei vielä tuloksia 18 37 74 

Ei vastausta 79 17 8 

Yhteensä 101 84 117 



Miten kohdemaiden yritykset voivat hyötyä 

liikekumppanuusohjelmasta? 

• Etsimällä liikekumppaneita palvelun avulla 

• Kannustamalla mahdollista suomalaista 

liikekumppania hyödyntämään 

liikekumppanuustukea, jolloin: 

– Yrityksellä on enemmän resursseja kartoittaa 

mahdollisuuksia yhteistyölle, partneriyrityksen 

koulutukselle, tai yhteisen hankkeen liiketoiminta-

alueen kehittämiselle (ml. laaduntarkkailu, 

logistiikka, sertifioinnit) 

• Ne yritykset, joilla on vahva linkki Suomeen, voivat 

hakea liikekumppanuustukea. Esim. suomalaista 

omistusta tai olemassa oleva, merkittävä yhteistyö 

suomalaisen toimijan kanssa 



Ohjausta ja tietoa 

• Ohjausta ja tietoa liiketoimintaan tähtäävien 

hankkeiden valmisteluvaiheessa 

• Rahoitusneuvonta: tietoa kehitysmaihin suuntautuvaa 

toimintaa rahoittavista kotimaisista ja 

kansainvälisistä toimijoista 

• Maasivut: suomalaisyrityksille tietoa kehitysmaiden 

toimijoista ja toimintaolosuhteista 

• Uutiskirje: kerran kuukaudessa ilmestyvä yhteenveto 

kehitysmaaliiketoimintaan liittyvistä 

mahdollisuuksista 

• Konsulttitietokannat: tietoa suomalaisista ja 

kansainvälisistä asiantuntijoista 

 



Ohjausta ja tietoa: Konsulttitietokannat 

•                        -palvelu on maksuton osaajien 

hakupalvelu 

• Palvelussa asiantuntijat voivat markkinoida 

kehitysmaaosaamista ja yrittäjät löytää sopivan 

tekijän hankkeilleen 

• Asiantuntijahaut voidaan suorittaa mm. toimialan,  

erityisosaamisen, kokemuksen tai maantieteellisen 

sijainnin perusteella 

• Rekisteröityminen vaatii verkkopankkitunnukset  

• Tunnuksettomat konsultit listataan Finnpartnershipin 

omassa tietokannassa 



Liikekumppanuusohjelma – 

Finnpartnership 

• Kanavoi liikekumppanuusmahdollisuuksia 

kehitysmaista suomalaisyrityksille 

• Myöntää rahallista liikekumppanuustukea 

• Tarjoaa kehitysmaahankkeisiin liittyvää ohjausta ja 

tietoa suomalaisyrityksille 

 

• Ota aina yhteyttä Finnpartnershipin asiantuntijoihin, 

kun toiminta kohdistuu kehitysmaihin! 



• Teollisen yhteistyön rahasto Oy (Finnfund) - valtion omistama 

kehitysrahoitusyhtiö. 

• Riskirahoitusta ensisijaisesti suomalaisten yritysten 

kansainvälistymishankkeisiin kehitysmaihin ja Venäjälle. 

• Osallistuu perustamis- ja laajennusinvestointeihin rahoittaen yleensä suoraan 

hankeyhtiötä. 

• Hankkeilta edellytetään kannattavuutta ja myönteisiä kehitysvaikutuksia. 

• Rahoitus on markkinaehtoista täydentäen kaupallisia rahoitusvaihtoehtoja. 

• Rahoitusosuus hankkeesta tyypillisesti 1/3 ja määrältään 1 – 10 miljoonaa 

euroa. 

• Rahoitusinstrumentteina osakepääomasijoitukset ja investointilainat. 

• www.finnfund.fi  

http://www.finnfund.fi/
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c/o Finnfund, PL 391, 00121 Helsinki 

puh. (09) 3484 3314, faksi (09) 3484 3346 

fp@finnpartnership.fi 

matchmaking@finnpartnership.fi   

 

www.finnpartnership.fi 


